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) Connaitre la valeur de son entreprise

Objectif Déterminer avec précision la valeur potentielle de son entreprise.

Descriptif Réalisation d’un diagnostic :
= visite de I'entreprise, analyse des 3 derniers bilans...
= préparation du dossier de cession (analyse de rentabilité),
= détermination des points forts et points faibles,
= conseils sur des points juridiques et fiscaux,
= préconisation des axes d’amélioration.

Approche de valorisation de I'entreprise a partir du diagnostic. g

Public Chefs d’entreprise en phase de transmission A

PME PMI : Commerce / Services / Industrie. é
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Durée 143 jours. -
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Tarif Prestation sur devis et sur rendez-vous. -
Observation(s) Analyse élaborée a partir des éléments apportés par le cédant.

Contactez
Chambre de Commerce et dindustrie de la Dordogne - Espace Entreprises
Marie-Laure Rieupeyrour : 05 53 35 80 49 - ml.rieupeurour@dordogne.ccl.fr




